
Ausbildung mit Profil in  
Volksbanken und Raiffeisenbanken 

 

*Aus Vereinfachungsgründen wird auf die weibliche Form der Anrede verzichtet.  
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3. Ausbildungsjahr AB3   Standardseminar 3 10 ½ Tage 
 Abschlussseminar 
   

Inhalte: 
 
• Grundlagen Wohnbaufinanzierung 
• Grundbuchrecht / Beleihungswertermittlung  
• Firmenkundenkreditgeschäft 
• Auslandsgeschäft 
• Anlagen in Finanzprodukten 
• Kreditsicherheiten II 
• Wirtschaftslehre II 
• Rechnungswesen / Banksteuerung  III 

2. Ausbildungsjahr AB2   Standardseminar 2 10 ½ Tage 
    

Inhalte: 
 
• Kreditsicherheiten I 
• Privatkundenkreditgeschäft 
• Anlagen in Aktien / Fonds/ Börsengeschäften 
• Steuern im Bankgeschäft 
• Rechnungswesen / Banksteuerung  II 
• Aufsichtsrecht im Kreditgeschäft 
• Verbundprodukt Bausparen 
• Verkauf von Bankdienstleistungen - Aufbaustufe 
 

2. Ausbildungsjahr AJ2   Juniortraining 2  2 Tage 
   

Inhalte: 
 

Verkaufstraining I - für angehende Juniorberater/innen 
Voraussetzung: Kennen der Inhalte Verkauf von Bankdienstleistungen (AB1 und AB2) 

1. Ausbildungsjahr AB1   Standardseminar 1 10 ½ Tage 
    

Inhalte: 
 
• Die genossenschaftliche Idee 
• Wirtschaftslehre I 
• Kontoführung und Zahlungsverkehr 
• Anlagen auf Konten 
• Aufsichtsrechtliche Grundlagen 
• Anlagen in verzinslichen Wertpapieren 
• Elektronische Bankdienstleistungen (EBL) und Kartengeschäfte 
• Rechnungswesen / Banksteuerung I 
• Verkauf von Bankdienstleistungen - Grundstufe 

 

1. Ausbildungsjahr AJ1   Juniortraining 1 2 Tage 
   

Inhalte: 
 
• Training im Umgang mit dem Kunden 
• Einstieg in das Privatkundengeschäft der Volksbanken und Raiffeisenbanken 
• Einführung in die genossenschaftliche Unternehmensidentität 

 
Wir empfehlen den Besuch der Juniortrainings und Standardseminare in der aufgezeigten Reihenfolge 

3. Ausbildungsjahr AJ3  Juniortraining 3 2 Tage / 3 Tage 
 Beratungspass 1   

Inhalte: 
 
• Verkaufstraining II - für angehende Juniorberater/innen 
•  Prüfungsvorbereitung auf die mündliche IHK-Prüfung 

 


